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Contenu : 8 conférences 

Durée de l’activité : 2 jours 

Nombre d’inscriptions: 211 

Nombre d’exposants au salon 25 

Rayon géographique couvert Bas Saint-Laurent et Gaspésie 

Activité de réseautage 

Bourse du réseautage 
À travers un jeu d’animation spécifique, il s’agit de faire émerger les 
offres et demandes des divers entrepreneurs et de créer l’occasion 
qu’ils se rencontrent 
L’avis critique 
Premier avis critique, et en collaboration avec l’UPA Bas-Saint-Laurent, 
l’activité consiste à offrir aux participants de la Caravane l’occasion de 
faire évaluer un ou plusieurs produits. Un avis critique est l’opinion 
d’experts qualifiés ou de consommateurs sur les éléments suivants : 
l’apparence, l’emballage, la texture, le goût et le prix.  

 


